[QUAN 7] TUYEN GAP NHAN VIEN KINH DOANH B2B |

San Data néng khai thac
MO TA CONG VIEC
- Tiép nhan théng tin khach hang cé nhu ciu tir doi call center da sang loc trwdc dd
- Lién hé va gt théng tin cho khach hang xem trudrc.
- Tiép can khach hang va 1én ké hoach gap g& khach hang, k& hoach Demo san pham.
- Trinh chiéu tw van va thuyét phuc khach hang
- Cham séc khach hang cii va tw van khach hang méi.
YEU CAU CONG VIEC
o Nam ni tir 20-30 tudi
« Tét nghiép Cao dang tré lén, wu tién chuyén nganh Kinh té, QTKD, Marketing
« Thanh thao tin hoc van phong
. U’ng vién da co kinh nghiém kinh doanh hat nhwa hoac lién quan sé la diém céng
o Chiju dwoc ap lyc cbng viéc
QUYEN LOI DANH CHO BAN

- MUrc lwong cirng: 6 - 10tr tiy vao nang lwc % doanh sb tir 10-20%. Thu nhap hap dan trung binh > 10 triéu , Khéng ap sb vi la do

san pham mai tung ra thi trwéng, lam bao nhiéu hwédng bay nhiéu.

- Phu cép &n trwa, gt xe theo quy dinh.



- Tham gia cac Cau lac bd duwdi sw tai trg chinh thirc ctia Cong ty: CLB Béng da, cac CLB Game, tham gia cac bira tiéc, hoat dong
ngoai khoa cua cong ty ...

- Tham gia cac budi Happy hour &n nhe cung nhan vién trong céng ty hang tuan.

- Puwoc tham gia cac budi dao tao dinh hwéng, dao tao hdi nhap do cdng ty thué cac chuyén gia vé dao tao hang tuan cho nhan

vién.

Thuwéng cudi nam theo két qua coéng viéc ciia nhan vién va két qua kinh doanh cla cong ty.

Tang qua sinh nhat hiéu hi day dd theo quy dinh ctia cong ty.

Du lich/nghi mat/teambuilding 2 -3 1an/nam (Nghi hé, thu, déng).

Phu cép an trwa, gii xe theo quy dinh.
THO!I GIAN VA PIA BIEM LAM VIEC
Thoi gian 1am viéc: 8h15 - 17h30, Thir 2 - Thir 6 va Thi 7 cach tuan + nghi chl nhat.
Dia diém: Phwong Tan Thuan Bong, Quan 7, TP. HS Chi Minh
PNG TUYEN NGAY: Glri CV véi tiéu dé [SALE PH — Ho tén] qua email: tam@com.vn

Hoac IB/Call/Zalo 0359.632.xxx (Tam) dé nhan JD cu thé va trao dbi truc tiép cong viéc.



